TIP

Problemen met de doelvraag?
Formuleer een heuristische vraag

In een debat gaat het om overtuigen. En als je wilt overtuigen, dan is het bittere noodzaak om
BEWIJS te leveren voor al hetgeen je zegt.

Maar soms kun je écht geen bewijs leveren. Dat heeft niet te maken met het feit dat jou feitelijke kennis ontbreekt.
Dat heeft te maken met het onvoldongen feit dat niemand in de toekomst kan kijken.

Belangrijk in een debat. Herken de zgn. doelvraag. Maak er een heuristische vraag van.

HERKEN ZULKE VRAGEN....

Voor je debatvaardigheden is het van belang dat
je dergelijke vragen herkent, want als je je laat
verleiden tot het geven van een klakkeloos
antwoord, dan zal de jury onverbiddelijk zijn: je
hebt het niet kunnen bewijzen of sterker nog:
dit is een vraag waarvan je het antwoord nooit
kunt bewijzen.

Als een dergelijke vraag of stelling aan jou
wordt voorgelegd, dan is het raadzaam om de
vraag te herformuleren waardoor je een
beter (en kloppender) antwoord kunt geven.

De vier vragen uit de linkerkolom (de
doelvragen) hebben wij hieronder omgezet naar
heuristische vragen. Heuristiek betekent
letterlijk: de kunst wvan het vinden....

1. Aan welke criteria moet het
Nederlands voetbalelftal voldoen wil
het ooit nog wereldkampioen voetbal

worden?
Soms kun je een vraag écht feitelijk niet beantwoorden. Het 2. Welke hiaten in de beveiliging van de
gaat dan om vragen zoals... Olympische Spelen zullen de kans op
een grote terroristische aanslag
1. Wordt het Nederlands voetbalelftal ooit tijdens de Spelen vergroten?
wereldkampioen voetbal? 3. Aan welke voorwaarden zullen de
2. Wordt er een grote terroristische aanslag gepleegd inwoners van Nederland minimaal
bij de eerstvolgende Olympische Spelen? moeten voldoen willen ze gemiddeld
3. Zal de gemiddelde leeftijd waarop de Nederlander 100 jaar of ouder kunnen worden?
ooit komt te overlijden over een paar jaar 100 jaar 4. Aan welke voorwaarden dient de
zijn? organisatie te voldoen om mij — als
4. Als u hier komt werken als Sales Manager, aankomend Sales Manager in deze
garandeert u ons dan dat de omzet met 15% omhoog organisatie — in staat te stellen de
gaat binnen een jaar? omzet met 15% te laten stijgen?

Je zou deze bovenstaande vragen graag inhoudelijk willen | Deze vier nieuwe vragen zijn WEL te
beantwoorden met een ‘Ja’ of ‘Nee’ naar keuze, maar bewijzen | beantwoorden. Bovendien, als je het op deze
kun je het niet, omdat het gaat om mogelijke gebeurtenissen | wijze aanvliegt (dus: van een doelvraag maak je
in de toekomst. een heuristische vraag), dan kun je je
deskundigheid doen gelden en word je
geloofwaardiger!




